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Calvino Filho, José. [Carta] 1948 jul. 12, Rio de Janeiro, RJ [para] Candido Portinari, Rio de Janeiro, RJ. 2 p. [datilografado]
Ilmo. Sr. Candido Portinari


Venho, pela presente, pedir a sua atenção para a proposta que lhe faço a seguir, de propaganda e venda de suas telas, a qual é a seguinte:


1ª) – Obrigo-me a realizar, com o tempo, o máximo que me for possível de publicidade direta e indireta, por meio de artigos, notas, impressos, catálogos, anúncios em jornais, revistas e rádio, das telas por V. S. pintadas, bem como de seus títulos como artista plástico.


2ª) – Pela propaganda e venda de seus quadros, cobrarei, exclusivamente, a comissão de 50% (cinqüenta por cento) sobre os preços de venda por V. S. fixados para as suas telas, preços expressamente indicados em carta de V. S., que deverá acompanhar as telas que me confiar.


3ª) – Obrigo-me a vender os seus quadros pessoalmente aos compradores ou por meio de exposições fixas ou ambulantes, que promoverei com esse objetivo.

4ª) – Estou autorizado a cobrar pelas suas telas, sempre que possível, preços maiores dos que os fixados por si, na carta referida na condição 2ª, porém, pagarei uma multa correspondendo a três vezes o preço obtido pela venda da tela, se, ao liquidar com V. S. essa venda lhe sonegar o valor mais alto cobrado do comprador. Toda venda efetuada por preço menor que o fixado por V. S. correrá por minha conta.


5ª) – Terei direito à comissão de 50% (cinqüenta por cento) sobre os preços por V. S. fixados para a execução de encomendas que eu lhe encaminhar.


6ª) – Aos clientes que eu obtiver para os seus quadros, V. S. não lhes poderá vender e tampouco aceitar encomenda de nenhum novo trabalho que não seja por meu intermédio, durante os 12meses seguintes a partir da data do último negócio feito por meu intermédio.


7ª) – Obrigar-me-ei a devolver a V. S. as telas que me houver confiado para exposições ou venda aqui no Rio, ao prazo máximo de 15 dias da data em que solicitar a devolução, ou a pagar-lhe o valor das telas não devolvidas por tê-las vendido.


8ª) – Obrigar-me-ei a facilitar a V. S. o exame das notas ou faturas de venda por mim emitidas contra os compradores, por força da venda que houver realizado de suas telas.


9ª) – V. S., tendo aceitado por escrito uma encomenda por mim encaminhada, não mais poderá alteraras condições estabelecidas, a pretexto algum.


10ª) – V. S. continuará a manter plena liberdade para vender os seus trabalhos, direta ou indiretamente, para realizar exposições ou aceitar encomendas de terceiros, desde que atenda à condição 6ª, nesta estabelecida.


11ª) – As condições acima prevalecerão por prazo indeterminado e só poderão ser alteradas de comum acordo e por escrito, começando a vigorar a partir da data em que V. S. apuzer o seu concordo na cópia desta. 


Valho-me do ensejo para lhe renovar os protestos de meu alto apreço.








_____________________________








Calvino Filho
VANTAGENS DO CONTRATO COM CALVINO FILHO


1º) – O artista terá uma larga propaganda direta e indireta, inteiramente gratuita. De sua condição de artista e de seus trabalhos.


2º) – Nada pagará a Calvino por força das exposições que este realizar dos seus trabalhos, seja isoladamente ou em conjunto com os de outros artistas.


3º) – Aumentará por sem dúvida as possibilidades de vender os seus trabalhos, sem nenhum compromisso ou risco financeiro, obtendo assim em conjunto uma receita muitas vezes maior do que se limitando, como agora, aos processos rotineiros de espera que surja um comprador.


4º) – O artista, abrindo mão d uma comissão de 50%, em favor de Calvino, deixa talvez de ganhar um pouco em unidade, para mais ganhar na quantidade dos trabalhos vendidos.


5º) – Com a publicidade em torno de seu nome e de seus trabalhos, que culminam na venda maior de suas telas, o artista ganha uma popularidade que cada vez mais valorizará os seus trabalhos, que passarão a ser vendidos por preços também cada vez mais altos.


6º) – Calvino, vendendo a prestações como o fará, por certo de muito ampliará o mercado comprador de telas, o que beneficiará particularmente os artistas que consigo mantenham negócios, elevando ao mesmo tempo o nível cultural de mais amplas camadas sociais, o que beneficiará aos artistas plásticos em geral.

7º) – Calvino assegura ao Artista, pelas garantias contratuais, o embolso completo da parte que lhe couber pela vnda de seus quadros.


8º) – O Artista continua a vender os seus quadros normalmente como o vem fazendo, seja diretamente aos compradores ou por meio dos seus revendedores habituais. Apenas sobre o excesso de vendas que realizar por intermédio de Calvino dará a comissão de 50%.

9º) – A larga publicidade que beneficiará o Artista, que se materializa na venda maior de seus quadros, não aproveita particularmente a Calvino, senão mas telas que colocar.


10º) – Pelo exposto, verifica-se que o Artista nada perde em dando a comissão de 50% a Calvino, pelo contrário, só tem a ganhar, porque:

a) – O artista continua a vender livremente como o vem fazendo até aqui.

b) – Só dará 50% de comissão sobre as vendas realizadas por Calvino, vendas para um novo público, que se manteria indiferente aos trabalhos plásticos, não fosse a interferência de Calvino. São novos compradores obtidos por Calvino.
c) – Passa a ter uma publicidade que jamais teve para si e para as suas telas.
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